
Deckers Outdoor Corp.
elige para un desarrollo eficiente en un 

corto plazo del tiempo de comercialización

Windchill de PTC

La solución de PTC permitirá a la empresa conectar fuentes dispares de datos y aumentar la colaboración

Deckers Outdoor Corporation ha seleccionado Windchill para integrar los equipos y optimizar la eficiencia, al permitir 
la colaboración entre la comercialización, el diseño, el desarrollo de productos y el abastecimiento al principio del pro-
ceso de diseño.

Si bien algunos de los desafíos que enfrenta la industria del calzado son únicos, también se topa con una serie de 
temas comunes a todos los fabricantes de hoy en día, como el coste, el tiempo de salida al mercado y la necesidad de 
coordinar una fuerza de trabajo mundial. Como Deckers continuó expandiéndose a nivel mundial, la compañía vio que 
requería de un sistema integral que conectara a las fuentes de datos dispares, dando lugar a un diseño de producto 
más eficiente y con una salida al mercado más rápida. Mediante la implementación de FlexPLMTM y Windchill, la em-
presa notará una gran diferencia, a nivel competitivo en la industria del calzado, al poder proporcionar una mayor visi-
bilidad en todas las iniciativas de desarrollo completo, comenzando con el diseño inicial.

“Nuestro principal objetivo en la aplicación de una solución PLM era mejorar el desarrollo eficiente y los procesos de 
producción,” dijo Mark Fegley, vicepresidente senior de la cadena de suministro de Deckers. “Tener una fuente única 
‘de verdad’, es vital para el sostenimiento y crecimiento de nuestra línea de fondo. Windchill entregará esa plataforma a 
una única fuente, y le proporcionará las herramientas necesarias para garantizar los lanzamientos de productos en el 
plazo fijado y la productividad del equipo de unidad. Además, las inherentes capacidades de la solución OOTB del 
calzado (Out-of-the-Box), nos permitirá el despliegue de una forma simple, sencilla y eficiente del tiempo.”

“PTC reconoce que la visibilidad y la productividad son muy importantes en la industria del calzado,” dijo Kathleen Mit-
ford, vicepresidente de mercado de productos y estrategia de PTC. “Estamos entusiasmados de trabajar con Deckers 
y hacer uso de nuestra experiencia y conocimiento de en industria del calzado para ofrecerle la mayor eficiencia y opti-
mización de procesos las cuales, les permitan unir a los equipos y aumentar la colaboración y el desarrollo mundial.”


